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Det stunder mot
JUL i Salangen *

. -~

Adventstida erigodti gaﬁg ] &
Salangen. Ungene har tent |
julegrana pa torget og o
handelsstanden har gjort sine
forberedelser med utvidet gl
apningstider og pyntinge av . ’
julegatene. Alt ligger til rette for at it W e
flest mulig skal kunne glede seg i
den fine tida fram mot jul.
Foto: Jon Henrik Larsen
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; Et nytt "indre mark
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Et nytt ar er snart omme, og jeg har en
bestemt folelse av at noe er i ferd med a
skje i Salangen og den regionen vi tilhorer.
GNIST-prosjektet er ett eksempel pa at

det er en ny mate a tenke pa som preger
samarbeidstanken i kommunene Salangen,
Lavangen, Dyroy og Gratangen. Det
viktigste som har skjedd pa dette omradet,
er at vi er blitt enige om at vi skal vaere
enige om en del ting.

Det er bra at vi finner sammen og at vi kan stgtte hverandre for  fa til vekst. For
det er na en gang slik at hvis en kommune har vekst pa ett omrade, vil det gagne
alle kommunene som ligger rundt. GNIST-prosjektet snakker om et nytt “indre
marked” for kommunene i Indre Sgr-Troms. Det betyr at vi ma se etter kompe-
tansen som finnes i omradet og kjgpe hos hverandre nar det er mulig.

Vi ma bygge flere broer bade internt i Salangen kommune og pa tvers av kom-
munegrenser. Jeg tror det er mulig, og signaler jeg har fatt, viser at det ikke len-
ger er frykt og slossing som preger kontakten mellom kommunene. Spesielt mot
Ibestad har jeg tro pa av vi kan fa til et bredere samarbeid.

I Salangen har vi fatt "Huset mot havet” som stadig vokser med nye folk som
kommer til. Siste skudd pa stammen er Sagfjorden Vertshus som overtar driften
ved det gamle hotellet. Det er helt ngdvendig for kommunen & ha et overnatting-
sted som kan tilby mer enn bare drikkevarer.

Vi har ogsa fatt pa plass mer komplette planer for hvordan huset skal utvikles.
I gangen i andre etasje henger det blant annet en rgd trad. Her skal gode ideer
kunne henges opp slik at flere kan ta del i dem. Og jeg vil oppfordre alle med
gode ideer om & bruke den traden som bare venter pa a bli brukt.

Til neste ar haper jeg vi kan fa til et interkommunalt samarbeid for naringsut-
vikling i var region. NASA gjgr en veldig god jobb, men jeg vil invitere kom-
munene rundt oss til & sette sammen et stgrre team som kan jobbe med na&rings-
utvikling. Det er ikke noe i veien for at vi kan invitere andre kommuner til & bli
medlemmer i NASA.

Sola dukker na under horisonten, men mgrketida er ei god tid for & diskutere
hvordan vi skal fa til et bedre samarbeid. Vi trenger sart en felles aksjonsplan
dersom vi vil komme oss videre.

Ha en god jul og et godt nytt ar.

Hilsen Hakon Aasen.
Leder i Salangen Naringsforening

Tips Snadder

Tips om store og sma saker til neste utgave

av Snadder kan rettes til:

Karstein Sgrensen, tif. 771 71766 / 955 74 475
Bjorn Erik Jansen, Nordnorsk Kommunikasjon AS
TIf 995 32 149

e b
g

ph e =]

= 2. = r L
m::.‘:‘f‘- oy
| P B

&

Foto: John Henrik Larsen

Snadder desember 2004

Utgiver:

Ansvarlig redaktor:
Redaksjonelt innhold:
Redaksjonsgruppe:

Salangen Neeringsforening

Karstein Serensen

Nordnorsk Kommunikasjon AS

Karstein Serensen, Mary-Anne Winstanley,
Nina Rasmussen, Gaute Olsen

Layout og sideproduksjon: Fagtrykk Idé AS, Tromsga

Annonseproduksjon: Salangen Neeringsforening
Trykk: Nor-Trykk Narvik AS
Opplag: 7.000 eksemplarer

Medlemsbedrifter i Salangen Naeringsforening:

Andreassen Entreprener AS Industry Supply AS Salaks AS
Anitas Blomster & Begr.byra Kari Rognsa Salangen Ambulanse
AS Indlandet Automobilverksted  Kleo AS Sal.G Produkter AS

B. Sekretaerservice Lokse Maskin AS Senter for EDB & Kunnskap AS
Bamboo Maxi Eiendom AS Sjovegan Lavpris AS

Bendiktsen & Aasen AS Maxi-Kleer AS Sjevegan Maskin & Transport AS
BL Bygg Berge Lind Maxi-Miljg AS Sjoveien Apotek

Bok og Papirhjernet AS Mazhars Grillbar & Catering ~ Sparebank 1 N-Norge

Drecker Optikk Mgbelpaviljongen AS SPORT 1

Eilifs Rerservice Nasa Salangen AS Steinsund Jens-Viktor

Elvelund Camping Plan Evo AS Sundstrems @konomi & Regnskap
Felleskjopet PRIX COOP Torsteins Dagligvarer

FREMOVER PRIX Kafe Troms Folkeblad

Asbakk Elektro AS



Sﬁddﬁr Nr. 3/04 - Desember 2004

3

Dugnad pa alle fronter nar

Hotell blir vert

Det er ikke lite med
egeninnsats som legges
for dagen nar drifta

ved det gamle hotellet
skal viderefores som
vertshus. Alle jobber
gratis i en hel maned
for a fa en best mulig
start pa prosjektet

med a holde liv en
overnattingsplass pa
Sjovegan. Nar alle
jobber gratis betyr

det to ansatte pa

dagtid og en haug med
aksjonaerer som jobber i
helgene.

Det er lett a se nar folk er entusias-
tiske. Snadder ble med pa inspeksjon
i lokalene noen dager fgr Anne Ber-
theussen og Rainer Hgynes overtok.
Det lyser i gynene, hele tida kommer
de pa nye muligheter i puben, baren og
de andre rommene i 1. etasjen i "Huset
mot havet”. Vi kikker forsiktig inn i
rom som i dag fungerer som lager og
oppbevaringsrom for mgbler og gam-
le butikkinredninger. —Her skal det bli
ei koselig TV-stue og oppholdsrom for
de som leier seg inn pa noen av de 6
rommene vi har, sier Anne.

Vertshus med hotellstandard
-Det er viktig at det blir hetende verts-
hus, sier Rainer. Han mener folk har
andre forventninger til et hotell enn
et vertshus. —Det skal bli mer hjem-
mekoselig og litt lgsere i snippen pa
vertshuset vart, sier han. Likevel er
malsetningen at de skal kunne ta imot
grupper som gnsker a holde mgter
eller seminarer over flere dager. Rom-
mene skal pusses opp og pa nyaret
skal kjgkkenet oppgraderes til a kunne
servere middagsretter.

Flytter hjem for a drive vertshus
Begge to jobber i dag pa andre steder

Kvalitet er din
garanti, sa Kjop
juleblomster hos:
anitas
blomster

Kongsvn, 67 A, Spovegan - TIf: 77 17 14 55

GOD JUL OG GODTNYTTAR
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Hyggelig selskap i baren pa det nye verts-
huset. Anne Bertheussen og Rainer Hoy-
nes overtar hotellet etter Gunnar Nerdal
og sikrer at det fortsatt er et utested pa
Sjgvegan.

enn pa Sjgvegan. Anne er ansatt pa et
hotell i Tromsg@, mens Rainer har fram
til na vert a finne pa Skilderhuset i
Bardu. —Sjgvegan trenger ikke et helt
hotell med 30 rom, sier Anne. —Men vi
trenger en skikkelig kafé, en uteplass 1
helgene og overnatting til 10-12 per-
soner, derfor kommer vi hjem og hiver
oss over dette, sier hun.

Aksjonazerer stiller opp

Det var Tor Arne Cruickshank som
fgrst fikk henvendelsen om & overta
hotellet. Og sa ja da han fikk med seg
et titalls andre aksjonarer i prosjek-
tet. Han skal ikke selv vare sa mye
involvert i selve drifta, men bidrar
gjerne med sine erfaringer fra drifta
pa campingplassen i Elvelund. —Det

som er bra, er alt det arbeidet Gunnar
Nerdal har gjort her den siste tida, sier
Tor Arne. —Uten hans innsats har det
jo ikke vert noe a starte med, sa det
star det respekt av, sier han.

Satser pa talmodighet

Alle involverte er enige i at de ma
vere talmodige for & fa dette til a bli
en suksess. —Vi ma holde apent selv
om det ikke bestandig er fullt hus og
stormende jubel, sier Rainer. Og han
lover at de skal gjgre sitt for & skape
en hyggelig atmosfare. Anne henger
seg pa og garanterer for en skikke-
lig 2. juledagsfest pa Sjgvegans nye
vertshus.

Tekst og Foto: Bjgrn Erik Jansen

MOBELPAVILJONGEN ass

Poaoks 24 - B30 SAEGAN

Knalltilbud:
Kaprtein stol fra Ekornes
Jforpris: 6.040,- NA: 4.490, -

Hausk vi Irar ogsi nasse gaveariikier ol jul

Crod Jul og Godt Nyvtiar onsker vi alle
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Hi storls e opplevelser

20-ars jubileum for Arboka

2004-utgaven av

Arbok for Salangen

er kommet med nytt
utessende og med

flotte leseopplevelser.
Full av gode artikler og
ikke minst historiske
bilder gjor at boka burde
interessere mange
salangsvaeringer.

-Boka er en ypperlig julegave, og vi
vet at mange synes at dette er en fin
mate a holde folk tilknyttet til bygda,
sier Eliseus Rgnnhaug. Han har i
mange ar vart sentral i arbeidet med
arboka, og som den historieinteres-
serte personen han er — synes han dette
er et spennende arbeid.

Varierte artikler

Det er en god miks av ulike artikler
i jubileumsutgaven. Fra fortellinger
fra turer i Lgksefjellene til historiske
hendelser fra Salangen. Selvsagt er
det ogsa en del om virksomheten pa
Salangsverket og gruvevirksomheten
pa Storhaugen.

Arbok for Salangen |

qllﬂ

|
ry ArTop

Eliseus Rennhaug mener Arbok for Salangen er en ypperlig julegave til utflytta salangsveeringer.

Tar vare pa historien

Det er historielaget som er ansvarlig
for utgivelsen, og har fatt hjelp fra vel-
dig mange enkeltpersoner i Salangen.
—Det er viktig & fa gitt ut denne boka
en gang i aret, for a ta vare pa kultur-
kunnskapen om livet i gamle Salan-
gen, sier Rgnnhaug. —I ar er den jo
ogsa blitt ekstra fin med limet rygg
og sidetallet er utvidet fra 110 til 128
sider, sier han. Opplaget er pa 1.300
eksemplarer og boka kan kjgpes hos
Narvesen og pa bokhandelen.

Tekst og Foto:
Bjgrn Erik Jansen
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NA SA Salangen as

Onsker alle i regionen riktig
God Jul og Godt Nyttar!

Tif: 77 17 4803 - mob: D0 67 43 58 -

Faks: 77 17 48 04

Vi ensker velkommen til hyggelig julehandel

Vi har godr ntvalg i smykker, gavepakminger, parfyvine,
handuker, sengetay, og kleer til voksuwe og barn

Tilhud

Boblejakke til barn
- 30 %
Cddveig, Karin, Merete og Astrid onsker alle vare kunder God Jul

Maxi Kler A/S

Fir| Sl e Sfevegan

" GARDINER

* SITILBEHOR

* STOFF TIL KLER
* BRODERT

* REPARASSTONER
* TAPETER

FTTLANDATNTRET, #1358 &IV Foan
TLEFAN: 77 17 12 80

Grind Jurl og goddr nyttir
F TELKOMMEN INNOM
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Det begynte allerede i 1990 med samarbeid
med industrien som da var pa Salangsverket. Siden
den gang har Eivind Isaksen utvidet til noe ganske
mye mer. Jernvarer, maling, vapen, verne- og
sikkerhetsutstyr, fiskeutstyr og kontorrekvisita er
noe av det du kan finne dersom du tar turen innom
Industy Supply.

han. Skjellene skal sta enda en stund i

Merker trykket fra
kjopesentrene

Det er ikke til & skjule at ogsa handels-
standen i Salangen merker at det blir
stadig flere kjgpesenter i byene rundt
o0ss. — Det e nok mange som gnsker
gjgre unna alt under ett og samme tak,
sier han. Men det er likevel ikke grunn
til & gi opp. Isaksen har alltid mange
prosjekt pa gang samtidig.

Eivind Isaksen forteller at salget av nyttarsraketter gar rett tilhimmels. Har testet bléskiellene

For familien er det oppdrett av bla-

Siden 1997 har de holdt til i lokalene
ved siden av det nedlagte meieriet, der
hvor apoteket i sin tid holdt til. Jule-
butikken er under oppseiling og skal
pyntes med julepynt og gode tilbud pa

og drar meg bort til en stor stabel med
verktgy. —Denne pakken inneholder
slipemaskin, borremaskin, lommelykt
og mer til, alt til en utrolig hyggelig
pris, sier han.

skjell som ogsa tar en del av tida. —Vi
har vert ute pa anlegget og sjekket
forholdene, sier Eivind. Der kunne
de dra opp skjell som allerede var blitt
3-4 cm lange. —Vi matte prgvesmake

havet, og hgstingen starter ikke fgr om
hgsten 2006.

Fyrverkeri til himmels

Salget av fyrverkeri har virkelig tatt av
de siste arene i butikken hos Eivind.
—Mange handler for 300 — 400 kroner
og de aller mest ivrige legger mer enn
det dobbelte i fyrverkeribudsjettet,
sier han. Det er familiepakkene som er
mest populare. —Da far folk mest igjen
for pengene, sier han. Det er nesten sa
jeg hgrer suset av raketter og kjenner
lukta av krutt som farer opp mot den
mgrke himmelen pa nyttarsaften.

Tekst og foto: Bjgrn Erik Jansen

julegaver. —Se her, sier Eivind ivrig,

ogsa, og det var aldeles nydelig, sier

Komisjomer for
Norsk Tipping

NORSK TIPPING
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Sjevegan

V1 ensker alle vare kunder
en God Jul og et Godt Nytt Ar

ARETS JULEGAVE
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Oppladbare maskiner:
* stikksag
* boremaskin
* deltasliper

Alt for kr, 598.,-

Industry Supply A/S
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* Grundig synsundersekelse *
* Tilpasning av alle typer linser *
* Vi finner innfatningen som kler deg

't ansker ganle aog nye kunder en god jnl ag ef godr myitcr:

DRECKER OPTIKK &

H&E PYAF FE WFEDT BT
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Opplaringskontoret for teknologifag
Midt- og Sor Troms Tromso og omegn
Parkveien 4, 9304 Finsnes

93 13 24 10 % EM@T‘F 414 36 816

olaigiotek.no athansen'ed start.no
GOD FUL og GODT NFTT AR,

Ha Sundheim Adle TManssen
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o munensiﬂlnsikt utad via

ye interne

Ordferer Ivar B. Prestbakkmo og web-ansvarlig Jeran Glad Bertheussen er forngyde med de nye internettsidene til Salangen kommune.

Det er nesten ikke begrensninger
for hva som kan Igses med de nye
nettsidene. Her ligger alle referater,
forskrifter, politiske saker som er til
behandling, postjournal, mgteka-
lender og ikke minst en rekke ulike
sgknadskjemaer og informasjon fra
barnehager og SFO.

Dognapen kommune
-Informasjonen fra kommunen er na

tilgjengelig hele dggnet, sier ordfgrer
Ivar B. Prestbakkmo. Internett brukes
av stadig flere, noe kommunen ogsa
har tatt inn over seg. Tjenestene fra
kommunen skal ogsa bli lettere til-
gjengelig og innbyggerne kan fglge
mer med i hva kommunen bruker
skattepengene pa. —Vi vil gjerne for-
telle s& mye som mulig, derfor satser
vi en god del ressurser pa disse sidene,
sier ordfgreren.

Lett a bruke

Jgran Glad Bertheussen er kommu-
nens web-ansvarlige. Vi besgker han
i det han er i ferd med a oppdatere
mgteboka for formannskapet. Med
enkle grep har han lagt inn dato for
et mote til neste ar, med link til hvilke
sakspappirer som gjelder for akkurat
det mgtet. —Vi har ogsa lagt ut film
fra kommunestyremgter, men til na er
dette bare en prgveordning, sier Ber-

ttsidﬁ

Na skal det meste bare
vaere et tastetrykk
unna nar det gjelder
kommunal informasjon.
De nye nettsidene

ble lansert tidligere

i host og er mye mer
funksjonell enn de
forrige sidene om
Salangen kommune.

theussen. —Dette er ganske store filer,
sa det krever litt tenking fgr vi kan
innfgre dette permanent, sier han.

Allerede en suksess

De fgrste tre ukene sidene var i drift
ble det registrert over 30.000 treff pa
sidene. —Det er vi litt stolt over, sier
Bertheussen. —Det betyr at dette er noe
folk er interessert i, sier han. Salangen
var tidlig ute med a ta i bruk Internett
som informasjonskanal. Da Selsagt
ble lansert, var de i sin tid veldig
moderne, na er det en ny generasjon
Internett-tjenester som har tatt over.

www.salangen.kommune.no.

Tekst og Foto:
Bjgrn Erik Jansen

Onsker alle vare
foretningsforbindelser
en riktig God Jul.

Strandsenteret, 9350 STOVEGAN
tif. 77 17 25 50, fax 77 17 25 3. E-post; plan-evoiionlineg. no

@ Senter

BREDBAND

Kr. 275.- pr. mnd.

nedlasting max. 5 GE pr. mnd,
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GNIST-prosjektet bidrar til
Mobilisering o9 _nyskapmg for
narmgsllvet

Alle som har forsokt a knekke en
fyrstikk vet at det ikke byr pa de storste
utfordringene. Men hvis du bunter
sammen alle fyrstikkene i eska, blir
oppgaven straks vanskeligere. Omtrent
slik gar det an a oppsummere filosofien
bak prosjektet GNIST. Naeringslivet i

de fire kommunene Salangen, Dyroy,
Lavangen og Gratangen skal bli sterkere
ved a sta sammen. Forste steg i denne
prosessen er at naeringslivet vet om
hverandre, sier bedriftsradgiver Stig

Ett av de fgrste prosjektene til GNIST-
programmet, er a fa en oversikt over
hvordan det star til med bedriftene i
denne regionen. Det er laget en ”@ko-
nomipuls” som viser at 30% av bedrif-
tene hadde et overskudd pa mer enn 10
% 1 forhold til omsetningen.

-Det ble en hyggelig undersgkelse, sier
Stokkland. Ved a se pa regnskapene fra
2003 til samtlige bedrifter i omradet,
fant de ut at det er mange bedrifter som
faktisk tjener gode penger. Selv om
dette ser bra ut, er det et nyansert bilde
og alt er ikke like bra i undersgkelsen.
—Men det er lett a tro at alle gjgr det
darlig hvis man i media bare hgrer om
enkeltbedrifter som sliter med a fa en-
dene til & mgtes. -Da er det ogsa viktig
a fa fram at de fleste bedriftene faktisk
gar godt og har et solid gkonomisk
fundament, sier Stokkland.

Sterk nzeringsforening
-Neringsforeningen i Salangen er en
god stgttespiller for bedriftene i Salan-
gen og har bidratt til at det er en god
struktur pa neringsarbeidet, sier Stok-
kland. Han mener bedriftene ikke er sa
voldsomt opptatt av kommunegren-
sene og ser en del gode samarbeids-
prosjekter i denne regionen.

Bygger nettverk

En forutsetning for samarbeid om
lokale innkjgp og nettverksbygging,
er at bedriftene i regionen kjenner
til hverandre. Det finnes fa felles
samlingspunkter for naringslivet i
Indre Sgr-Troms. -GNIST-nettverk
skal derfor bidra til a skape et sterkt
og samlet neringsmiljg i regionen,
sier Stokkland. -Vi tar utgangspunkt
i at neringslivets stgrste trusler ofte

GNIST-programmets 8 grunnsatser

—

GNIST setter lzering som utviklingsstrategi.

2. GNIST felges opp med en videre satsning karakterisert av helhetstenking og sam-

funnsbygging.

3. GNIST skal bevisst benytte lokale ressurser og bidra aktivt til oppbygging og forank-

ring av utviklingskompetanse i regionen.

GNIST skal veere en inspirasjon/forsterkning for det kommunale nzeringsarbeid.
GNIST skal bidra til sterre satsningslyst i naeringslivet.

GNIST og enkelttiltak skal forankres godt.

GNIST skal stimulere til nettverksbygging i nzeringslivet.

GNIST skal ha en sterk etisk plattform.

© N O A
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Stokkland.

Stig Stokkland er koordina-

tor for bedriftsrettede tiltak i
GNIST-prosjektet og har kontor
i Dyroy.

ikke kommer fra konkurrenter i
nabokommunen, men fra eksterne
tilbydere, sier han.

Det er ogsa viktig & bygge nettverk
mot innovasjonsmiljger for a utvikle
naringslivet. Her er prosjektet blant
andre knyttet til Innovasjon Norge,
UIT@, Norut, Fiskeriforskning,
Hggskolen i Tromsg, Norinnova og
Fylkeskommunen.

Et indre marked

GNIST skal tilrettelegge for at nae-
ringsliv, offentlig sektor og forbru-
kere i stgrre grad gjgr sine innkjgp
av varer og tjenester lokalt/regionalt.
Erfaringer fra blant annet Nord-Troms
tilsier at potensialet for gkte regionale
innkjgp er store. —Da er det enda vik-
tigere at bedriftslederne kjenner hver-
andre pa tvers av kommunegrensene,
sier Stokkland.

Okonomipuls

\

Flere bor starte egen bedrift
Smart-start er navnet pa et prosjekt
som skal oppfordre grindere til a
starte egen virksomhet. Prosjektet har
vert kjgrt pa kveldstid i alle kommu-
nene, og deltakerne har fatt en kjapp
innfgring i ulike forhold rundt etable-
ring av egen virksomhet.

-Vi har lagt vekt pa personlig avkla-
ring, forretningsplan, formelle krav
(registrering, selskapsform mv), fi-
nansiering og informasjon om lokale
ordninger. -Disse kursene har vi hatt
kjemperespons pa, sier Stokkland,
som haper flere vil bunte seg sammen
for a skape et uknekkelig neringsliv i
Indre Sgr-Troms

©@konomipulsen gir et bilde av hvordan det star til med nzeringslivet i var region. Tallene
er hentet fra regnskapene for 2003 og tar for seg kommunene Salangen, Dyroy, Lavan-

gen og Gratangen.

4 av 5 bedrifter har positiv egenkapital

Gjennomsnittlig egenkapital er 16%

Sa mange som hvert tredje AS gkte omsetningen med mer enn 10% i fior.
Fire av ti AS hadde mer enn 10% overskudd.

Annenhvert AS har mer enn 20% egenkapitalandel

De 10 sterste bedriftene star for nesten halvparten av samlet omsetning i 2003.
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Musikk og masse juletraer prege

ulehandel pa S

For handelsstanden er selvsagt julehandelen noe av det
viktigste som skjer i lopet av aret. Derfor er det jo ogsa viktig
at kundene finner det de er ute etter, og at budsjettene
holder for alle sammen.

/ Gaute Olsen forteller at butikken bugner over av gaver og sten
' 10 g c1 tips for

. Lag handlehste og husk a ta den med i
butikken

Det er ikke mulig & snu livet. . Lytt til erfarne rad fra betjening

. Du finner det meste av det du trenger lo-

o kalt, hvorfor ga over bekken etter vann?
I\/I e n d u |<a. n fa . Ver i godt humgr
. Husk & ha penger pa kontoen hvis du be-
o ° ° taler med kort
gOd e a r S O m pe n SJ O n I St . Ver tidlig ute. Da far du de beste tilbu-
dene og vareutvalget er stgrre

. Unnga a gjgre alt pa lille-julaften

. Husk Postens frister for julegaver du skal

Ta deg tid til en prat med en av vare radgivere. sende til andre steder i landet

. Var bevisst hvilken prisklasse du vil
holde deg til

Www.snn.no 10.Husk, det er ikke alltid den dyreste gaven

som er den mottakeren blir mest glad i.
s Al SpareBank 1 Nord-Norge

Kom innom din Lokalbank eller kontakt oss pa telefon.
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Gaute Olsen driver Maxi-Miljg og er opp-
tatt av at alle skal fa de gode fglelsene.
—Derfor satser vi i ar pa a tilby masse flotte
julegaver til en fornuftig pris, sier han. Han
har selv overhgrt salangsveringer pa hand-
ling i Narvik som har oppdaget at samme
varen faktisk var dyrere i byen enn i butik-
ken pa Sjgvegan.

Gleder seg til ei travel tid

Gaute er vanligvis en rolig og sindig mann,
men han har ikke problemer med a glede
seg til den travle tida vi er inne i na. —Vi er
klare og skal love at vi skal gjgre vart for at
folk skal trives. For Maxi har utviklingen
de siste arene veret bra. -Det ble en bra gk-
ning i omsetningen i fjor, og i ar gker om-
setningen med ytterligere 250 tusen kroner,
sier Olsen.

Musikk i julestria

Lgrdag 11. desember stiller Salangen
musikkforenig opp for & skape litt liv og
rgre 1 forbindelse med julehandelen. Sko-
lekorpset bidro med musikk i forbindelse
med tenninga av julegrana, sa musikklivet i
Salangen bidrar pa mange omrader i forbin-

@y som venter pa litt pent julepappir.

delse med jula.

Tekst og Foto:
Bjprn Erik Jansen

Utviclede%6

Fredag 10/12 kl. 09.00 - 20.00

Q = t' d Lordag 11/12 kl. 09.00 - 18.00
apnlngs I er Sondag 12/12 kl. 14.00 - 18.00

Fredag 17/12 kl. 09.00 - 20.00

i fﬂ rj u ISti da Lordag 18/12 kl. 09.00 - 18.00

Sondag 19/12 kl. 14.00 - 18.00

Handelsstanden i Salangen satser pa a holde apent lenger enn Mandag 20/12 - torsdag 23/12 kl. 09.00 - 18.00
vanlig pa ettermiddagene i tida fgr jul. Matbutikkene har Julaften kl. 09.00 - 12.00

normale apningstider pa hverdagene.
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Klzer til hverdag og fest

Audhild Mikalsen har drevet KLEO i tre &r, og trives med & kle opp folk i Indre Ser-Troms.

-Den siste tida har det kommet mange
innom som trenger nye festkler til
julebord og andre feiringer som stablet
seg av garde den siste tida, sier Mikal-
sen. Ofte hender det at folk kommer
hit og finner kler de har lett etter pa de
store kjgpesentrene i Narvik, Harstad og
Tromsg. —Folk blir sa glade nar de finner
noe de liker og har lett etter, sier hun. Det
forteller ogsa at enkelte gar over bekken
uten a finne vannet de er ute etter.

1

Bred kundemasse

Na er det ikke bare folk fra Salangen
som er innom den trivelige butikken
ved siden av apoteket. —Hadde det
ikke vert for vare mange faste kun-
der fra Lavangen, Gratangen, Ibestad
og en og annen bardudgl, hadde ikke
dette gatt bra, sier hun. De eneste hun
savner pa butikken er ungdommene
fra videregaende. —De tror nok at jeg
har mest kler for voksne damer, men

Kleo kler deg opdl"

Audhild Mikalsen tok farvel til en fast jobb pa apoteket og
apnet kleshutikk vegg i vegg med sin gamle arbeidsgiver

i Strandsenteret. Det har gatt tre ar siden hun ble overtalt
av sonnen til & satse pa a holde liv en rendyrka klesbutikk i
Salangen. Sammen med Wenche Strokkenes utgjor hun den
hyggelige betjeninga pa KLEO.

det stemmer ikke, bedyrer den blide
butikkinnehaveren. —Her er det kler
for de mellom 17 og 60, bade damer
og herrer, sier Mikalsen. I tillegg har
butikken ei avdeling for barnekler.

God service a kjenne
kundene

Det er en klar fordel med & drive bu-
tikk pa en liten plass. Her kjenner alle
alle, pa godt og pa vondt. For Audhild
betyr det at hun vet stort sett hvilken
smak damene har, og hvilke stgrrelser
de bruker. Nar mannen sa kommer for
a kjgpe et lekkert undertgy eller et
snaisen juleantrekk, trenger de bare
si at det er til kona, s& vet Audhild
sann omentrent hva som faller i smak.
—Dette er en del av det a yte service. I
tillegg er jo mannfolkene glade for &

fa en slik hjelp, sier Mikalsen.

Velger gode leverandorer

To ganger i aret drar Audhild til Oslo
for & hente nye kolleksjoner til butik-
ken. For & veare i forkant, ma hun
forutse hva som kommer til & vere
poppulert 7-8 maneder fram i tid. I til-
legg ma hun vere litt dristig og tgrre a
ta inn kleer som ikke ngdvendigvis alle
gar med. —Dette er krydderet i sorti-
mentet, sier hun. Dette er kler det ofte
ikke er sa mange av i hver stgrrelse,
og da gjelder det a vere tidlig ute for
a sikre seg de beste klerne. Hvis du
fortsatt ikke har sikret kjolen eller
dressen til 2. juledagsfesten — sa er
det ikke lenge igjen. Heldigvis holder
KLEO apent ogsa pa julaften, sa siste
sjanse er ikke gatt riktig enna.

MALER

Jens V. Steinsund

9350 SIOVEGAN

BT 1T 139

- 948197 14

foistad | o
159.- pr. kg
l}iqlm'niza. iy
P1A HESTESKO
1L5L 19,9

UTEBRUS 151

R K LART PINNEKJOTT

~Faste lave priser

5,90 + pant

79.00 pr. kg

{irs. tors.
Ringer for ki 10.00
og vl fm'ngﬂr VIrEne

mat kontant betaling,

I.’M@i_l

Iy har handsvdde Kjottrufler, handfager Svireruller,
terrsaliet bacon og pinnekiot fra Arov\lar ide har
vunnet priser for sine gode produkter og bruker
bare nordnorske ravarer)

Torstein 's Dagligvarer

oty
D0 Sdvacysn L7770

5> Lokse Maskin AS ==

Ta kontakt med oss

Wi leverer 1 tillegg:

= alt av VA-onlegg

Graving eller transport?

= grus, sand, pukk. matpord, mom

Vi ensker
alle riktig
God Jul

Do fimner Stz Lokee ph OF 90 3% 17 &8 cller Jobu-Aume Lokse pll df, 95 (o5 903 3
Hrn}; R, fere emn IVER el 3 ek,
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Bredere utvalg nar Kurt skifter kjede

RIMI har blitt til ICA pa Sjovegan. Kanskje ikke den
helt store nyheten ved forste tanke, men de som
handler i butikken har allerede merket en forskjell.
Butikksjef Kurt Bendiktsen har allerede fatt mange
henvendelser pa at butikken ser lysere og luftigere
ut na. -Det er nesten et paradoks, for utvalget og
antall varer har faktisk okt uten at vi har utvidet
butikken, sier han.

Bendiktsen er opptatt av at han skal
kunne skaffe de varene kundene har
behov for. Det blir lettere na som de
er knyttet til ICA-kjeden. —-Hos RIMI
var det mye strengere regler for hvilke
varer vi fikk lov til a ta inn i butik-
ken, sier han. —Na fgler jeg mer som
en kjgpmann som yter full service til
kundene mine, smiler Bendiktsen.

Skaffer det meste

Det er bare & be Kurt om & skaffe spe-
sielle varer innen dagligvarebransjen.
—Sa lenge det er mulig a skaffe, skal
vi gjgre vart beste, sier Bendiktsen.

Spesielt for allergikere er det en fordel
a tilhgre ICA. Tidligere var det kun et
begrenset utvalg av glutenfrie varer,
men na skal hyllene fylles med gluten-
fri bolledeig og andre godsaker for de
som ikke taler gluten.

Varmedisk og salater

Kurt har planene klare for a gjgre
butikken enda bedre. —Vi gnsker a fa
til en butikk-grill og salatbar i tillegg
til de ferske bakevarene vi kan tilby i
dag, sier han. Dette er planer som kre-
ver litt investeringer, sa det er usikker
nar dette kan vere pa plass.

Kurt Bendiktsen er forngyd etter at han fra 1. november ble tilknyttet ICA kjeden.

Folk skal trives

-Det er viktig for oss at folk skal trives
i butikken. Derfor har vi ogsa benyttet
anledningen til & rydde og gjort loka-
lene mer oversiktlige, sier Bendiktsen.
Det betyr at han kommer til & bli mer
selektiv i hva han tar inn av varer som
ikke defineres som matvarer. Tidligere

var det klare regler for hva de matte ta
inn av sakalt non-food. Med ICA sys-
temet er ogsa dette regelverket mye
mer smidig.
Sa gjenstar det bare a se om ogsa jule-
handelen gar greiere nar stressnivaet
gker i takt med dagene pa kalenderen.
Tekst og Foto: Bjgrn Erik Jansen

Vi utforer store og sma oppdrag innen
bygg og anleggsvirksomhet

TFPOSTEN sstvsmarie

Itillegg kan vi friste med:

* Gode videolilmer
* Stort utvalg - Kiosk og smagodt ¢
* Stor grillmeny

Koniakt oss for pris

Vi onsker alle vare kunder
God Jul

* Tuletalerken ' :
Onsker alle riktig God Jul MAZHA@ 0
Vi har dpent fra GRILLBAR o
AL g CATERING
i e [ ————— FEFUE ven Er 1

e 7707 41 OF - Fax: TTIT 16 81

Julegaver til
hele familien

BDDILS
SEKRETARSERVICE

T 77171616 -  E-past: badili@salangen.net

VAV

I romjulen kjoper du
selvifalgelig fyvrveriet pa

MAXI MILJO A/S
TELEFON: 7717 1510

Unsker alle foremingsforbindelser en riktig
God Jul og Godt Nytt Ar
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Revytradisjonen pa Medby er den
lengste i moderne revyhistorie i Sa-
langen. Noen artigkarer fant i sin tid
ut at Salangen manglet en skikkelig
revy. Frode Bruvoll var en av de som
startet det hele for 14 ar siden, og fort-
satt er han med og setter sitt preg pa
revyen. —Dette er den morsomste for-
men for dugnad du kan veare med pa,
sier Frode. —Her er det artig hele tida
og mye fliring underveis til premieren,
sier han.

GodJul

Gikk i bresjen

Mange har tatt etter revytradisjonen
pa Medby og laget sine egne varianter.
Det mener Bruvoll bare er positivt.
—Det er jo bare artig at vi kan lere av
hverandre, og sa far jo de andre lane
utstyr hos oss. Fra a vare et lokalt
fenomen som tilhgrte Medby, har
revygjenget etter hvert skaffet seg et
navn langt ut over kommunegrensen.
—Vi har fatt brev fra folk andre steder
i landet som vi ikke aner hvem er, sier
Bruvoll. Hvordan de har fatt vite om

Smadrekkarlag megh

Ambisjoner om a fa folk til a flire hoyt

s Familien Nettum. Spilt av Nina Rasmussen, Frode Bruvoll og Jern Morten Jenssen

Smadrekkarlaget har han ikke noen
god forklaring pa.

En suksesshistorie

Folk ser ut som at de trives pa revyen.
—Saftige latterbrgl er en tydelig og god
tilbakemelding & fa, sier revy-grin-
deren. —Men vi far ogsa hgre det folk
ikke er forngyd med, sa vi har hele
tida noe a strekke oss etter, sier han.

I ar hadde de fatt hjelp fra Tromsg.
Mossa (spilt av Arne Harald Daniel-
sen) kommer for & be om hjelp til & ar-

Medby grendehus siste
helga i november. Folk
samler seg om de 150
plassene i lokalet og
venter spent pa hva
Ysmadrekkeran” skal lire
av seg denne gangen.
Skuffende lite snovling
og halvkveda ukvemsord
er det & hore for de som
hadde ei forventing om
det. Smadrekkarlaget
serverer nemlig revy-
kunst av edel vare og
noen av artistene er inne
i sin 14. argang.

rangere ol. i Troms@. Ogsa en iherdig
kommuneansatt fikk sin hederlige om-
tale i revyen. Mang en salangsveering
har fatt seg en hgyst overraskende reg-
ning etter at den kommunale feieren
oppdaget mange feil pa sin vandring
pa hustakene i Salangen.

Snuser pa Hoylandet

Frode kunne godt tenke seg & vise
fram noen av innslagene pa revyfes-
tivalen pa Hgylandet. —Det a se andre
spille revy og lere av dem kunne vart
inspirerende for oss, mener Bruvoll.
Det er noe revygjengen snakker om
hvert ar. -Men a reise til Trgndelag og
kalle seg for Smadrekkarlaget nytter
vel ikke, ler han.

Tekst: Bjgrn Erik Jansen
Foto: Jon Henrik Larsen

Velkommen til
julehandel

Sjoveien apotek

9350 Sjovegan

Telefom: 77 17 13 55
epost: sjoveienaapotek.no

Skohjornet

ONSKER ALLE EN RIKTIG
GOD JUL OG GODT NYTT AR

Sunk%t

-gir deg et badke v

T 7T Iv 45 a8 -

Bok & Paprrhjﬂrﬂet as

9150 .‘J-.i'ﬂ VeI

ax: 77T 4R 62




Ordforeren spor:

Hvem bor bl"arets salang

vaering 2004?

Hvert ar siden 1986 har ordforeren i Salangen
utropt "Arets Salangsvaering” pa siste kommune-
styremote, i forbindelse med kommunestyrets
avslutning med bespisning. Det skjer ogsa i ar, da
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fredag 17. desember.

Ordfgrer Ivar B. Prestbakkmo gnsker
forslag pa hvem som bgr fa den @re-
fulle tittelen “Arets Salangsvaring
2004”. Fristen for 4 komme med
gode kandidater er satt til onsdag 15.
desember. Tittelen kan tildeles enkelt-
personer, lag/foreninger, organisasjo-
ner eller andre som i Igpet av siste ar
har bidratt til at Salangen kommune
har fatt positiv og hederlig omtale ut
over kommunens grenser.

[Ere og berommelse

Tittelen er fgrst og fremst ment som
en &resbevisning.

-Vi har ikke lagt det store pengebel@-
pet i denne tittelen, sier Prestbakkmo.

-Men forhapentligvis ligger det desto
mer &re i a bli utropt, sier han. Den en-
delige avgjgrelsen om hvem som far tit-
telen tas av ordfgreren, etter at alle har
hatt anledning til a sende inn forslag.

Ma begrunnes

Forslagene ma begrunnes med hvorfor
akkurat den eller de skal fa utmerkel-
sen. I tillegg ma selvsagt navnet pa
foreslatte vaere med, samt navn pa den
som kommer med forslaget.

Alle gode forslag kan sendes pa e-post
til ivar.prestbakmo@salangen.kommu
ne.no, pr. post til Salangen kommune
v/Ordfgreren, pr. tlf. 77172001 eller
ved personlig fremmgte.

Tidligere vinnere
Siste ars “Arets Salangsveringer” har
vert:

ning, med leder Knut Solnes og
ildsjelene Jan Bakli og Leif
Andreassen.

2003: Salangenjentene Anneli Giske, 2001: SIF-Fotball sitt A-lag, med
Kine Nordheim og Sofie Pe- spillende trener Jan Tore Bakli.
dersen som ble norgesmester i~ 2000: @vre Salangen Sau og Gei-

fotball med Medkila
2002: Salangen Jeger og Fiskefore-

talslag.
1999: May Eriksen.

Gode julegavetips fra FK-butikken!

Partivare
hegrenset antall

John Deere tratraktor

'r
L s

butikken —

9350 Sjovegan - TI: 77 17 11 20

Julegaver og klzer,
for alle og enhver

* Smykker fra Arts & Craft
* Undertoy
* Barneklzr m.m.

Kleo as

Sfrandsenterer
Y330 Sjovegan
i 7717 40 20

Vi ensker alle vare
kunder en god jul

og et godt nyttar

»x Sportl Sjovegan as
opplev mer

Lowe Alpine yiterjakker 1 GoreTex og fleecejakker
Devold ullundertey - 20% rabait 10, 11. 12. des.

Bula joggedress 1 flecce bam / voksne: for 349.- /499,-
NA: 299.- [ 449,- (5d lenge det er varer)
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Foto: Utsikt fra Sagvasstind, Inger Kristin Hognesta

AS Indlandet Automobilverksted

@ og $suzuxi

Onsker alle kunder og forbindelser en riktig God Jul
og et fremgangsrikt Godt Nvtt Ar !

(%o -RENTEKAMPANJEN FORTSETTER TIL 31.12.04
FORE FORRIGE MODELL AV FOCUS
{kun begrenset antall)

Godle tilbud pa brukte biler uten bytte, du finner oss pa
www.fordsenteret.no

VIKING degnvakt tif: 908 98206

adr:: Salangsverket, 9350 SJOVEGAN
TIf: 77 17 41 07
Bomhagen, 9300 FINNSNES - TIf: 77 84 18 33

erert

Salangskalenderen 2005 er et produkt
laget av glade amatgrer i Salangen Foto-
klubb. Tuftet pa frivillighet blant medlem-
mene og gjennom velvillighet fra gode
samarbeidspartnere. Salangen Fotoklubb
har mgte og mgrkerom nede i Kulturhuset
— du er velkommen som nytt medlem el-

ler bare nysﬁig pa _1|1_1__ed1emsm¢tene.—- y

" Fra tid til annen arrangeres detwkike kurs.
Klubben har ogsa analoge kameraer, digi="
talt-kamera, fotosKrives. pc, filmscanner
og printer til disposisjon for medlemmer.
Arets kalender, som de tidligere, har for-
sgkt a formidle vakre bilder fra var unike
kommune. Salangen Fotoklubb haper at
alle brukere blir forngyd ogsa med denne
utgaven, og oppfordrer ogsa i ar alle som
har gode ideer og innspill & ta kontakt med
klubben.

. _.- _. S iy
‘-. .. o . #""

SJOVEGAN MASEIN &
TRANSPORT A/S
a550

Tidofor: 77 1T 14 33 - Toledaw: TF 17 17 83

'

Vi ensker alle vare kunder
God Ju;:rg Gidt Nytt Ar
ﬁ 'l‘sslélé.-. 7717 1%3 . l’nl::%:%? 1753
Mobil: 97 68 37 TT* 905 Q69595 * 9] 76 24 44

Hans Lund A/S

Skipsekspedisjon
Telefon: 77 17 11 06 Telefaks: 77 17 12 16

Onsker alle riktig
God Jul og Godt nyttar
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Julehilsen fra Svalbar b

Ja s& tok man skrittet.

Eg oppfylte en drem og fikk meg jobb pa Svalbard. Heile mitt liv har eg visst at eg métte hit forr & oppleve
den ekstreme og fantastiske naturen, og de enorme ubererte omridene som e her. Nar man e pa Svalbard

fir man liksom felelsen av at man e pé en anna planet. Livet her gér i et heilt anna tempo — kanskje litt meir
mitt tempo. Eg syns at verden gir litt forr fort i svingan, men det e vel litt ka man gjor det tel sjol.

Vi e jo blitt nokken salangsvaringa har oppe pé Svalbard, og nir vi tar oss nén koppa kaffe, sa gir praten
ofte om ting som har med Salangen 4 gjore. Forr meg ser det ut som om store dela av utkantnorge slit

med 4 f3 tel ei skikkelig naeringsutvikling.

Eg personlig trur at sinn som ferr eksempel mye av handelen kjem te & forandre seg fra sinn
den e i dag. Eg meine at internett-handel kommer tel 4 eksplodere p mange omréda.

Det vil resultere i at lokalbutikken blir en plass du gar forr 4 se pd varen, forr s& 4 kjope den pa
nettet. Dettan trur eg vil det bli meir og meir ”in i tida”. Men samtidig trur eg ogsa at alt gir i bolgedala.
Folk vil innse kor utrolig viktig det lokale naringslivet egentlig e. Men altsé — ei endring av

handlemeonsteret vil komme.

Dettan heres ut som om eg ser morkt pd heile greian, men det gjor eg ikkje. Eg veit at Salangen
har akkurat de samme mulighetene som over alt ellers. I tillegg har vi rundt oss en natur som

etter mi meining e av det mest storslagne som finnes.

Dettan med natur som nzring e nokka eg har klokketru pa. Uberert natur som e lett tilgjengelig
begynne 4 bli sjelden vare. Vi m4 bare 3 vist resten av verden ka vi egentlig har i Salangen.

Vi kunne blant anna sendt en del statsledera opp tel Sommersetvatnet. Der kune de sotte oppe i Lifjelllia
og dingla med beina i midnattsola mens de sd utover det blekkstille vatnet. Trur nok at det hadde vert
terapi forr karran, dd hadde de kanskje sett ka som e viktig her i verden.

Tel slutt vil eg rette en stor takk tel produsentan mine (ho mamma og han pappa) ferr at vi flotta tel
Salangen. Det e en fantastisk plass med allverdens mulgheter. Poenget e barre at man tor & gripe tak i dem

og kanskje sleppe litt av det trygge gamle”.

Salangen — eg e sokkanes, sokkanes gla i deg!

Hilsen
ODystein Asbakk
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HUSET
maot
HAVET

Ledig lokale
30 M% kontorlokaler (2 arb.plasser)

pluss fellesareal. Hyggelig miljo
Telefon: 771 71 108

HUSK 2. juledagsf&ten
Apent i romjulen fra k1. 20,00
(stengt 3. juledag)

6 doble rom, meteroms diskotek og bar




